
TICKETS-RESTAURANT
INTÉRESSEMENT VERSÉ PAR
TRIMESTRE
MUTUELLE
PRÉVOYANCE

AVANTAGES :

ERCE PLASTURGIE
À ATHIS VAL DE ROUVRE [61] RECRUTE

Un.e Assistante.e Commercial.e H/F

PME de la plasturgie spécialisée dans la conception et la production de pièces de haute technicité, ERCE
Plasturgie fait partie du groupe ERCE qui compte 3 sites de production. Notre site d’Athis Val de Rouvre,
principalement affecté au secteur automobile, emploie 50 salariés.

Portant des valeurs de cohésion, de collaboration, de technicité et d’innovation, nous recherchons
l’amélioration au quotidien pour mieux accompagner nos clients dans la réalisation de leurs projets.

Afin de renforcer notre équipe commerciale, nous recherchons un.e assistant.e commercial.e dont le poste
est basé sur notre site d’Athis Val de Rouvre (61) situé au cœur du bocage flérien, à 1 h de Caen.

NOUS

VOUS

VOUS

REJOIGNEZ-NOUS !

ENVOYEZ VOTRE CANDIDATURE À
Margot RUECHE
Responsable RH
m.rueche@erce-plasturgie.com

NOUS

Assurer au quotidien les relations avec les clients,
Apporter un appui opérationnel, commercial et administratif à l'équipe commerciale

Rédiger les offres de prix et en assurer le suivi
Assurer le suivi de la satisfaction client et des indicateurs de performance au moyen de tableaux de bord
Suivre l'organisation administrative de l’équipe commerciale
Accompagner les commerciaux dans le déploiement du plan d’action commercial 
Participer à l’élaboration du budget des prévisions de ventes pour l’année n+1
Suivre les règlements et mettre en œuvre les recouvrements de créances en liaison avec le service
comptable
Organiser les réunions commerciales, préparer l'ordre du jour et rédiger les comptes rendus (reporting, Codir,
réunions commerciales)
Assurer la mise à jour des documents de présentation de la société/plaquette commerciale

Au sein du service commercial et d’un cadre de travail agréable, conviviale et fonctionnel, vous trouverez
certainement votre place parmi nous !

Vos missions principales seront : 

Vous avez une parfaite maîtrise de l’Anglais, l’Allemand serait un plus.
Vous avez une bonne maîtrise du pack office et de SAP
Vous savez animer des réunions avec efficacité et aisance.
Vous êtes capable de gérer les portefeuilles clients en termes de chiffres d’affaires, de marges et de
solvabilité en phase avec la stratégie du groupe.

Formation de niveau Bac+2 minimum en relation commerciale / marketing. 

Plus qu'un diplôme, c'est votre personnalité et votre motivation qui comptent. Votre aisance relationnelle,
votre sens du conseil, votre dynamisme, la rigueur de votre organisation, votre ténacité seront autant d'atouts
pour réussir à un poste où l'esprit d'équipe est indispensable.

Une expérience minimale de 3 ans dans un secteur d'activité comparable est souhaitée.

Poste à temps plein à pourvoir dès que possible
Cette offre est faite pour vous !

LE
POSTE


